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§1. Regulacje prawne

1. Regulacje dotyczace zasad rozliczania grantéw:

1) Wytyczne dotyczace kwalifikowalnos$ci wydatkéw na lata 2021-2027- zwane dalej ,Wytycz-
nymi kwalifikowalnosci” w zakresie podrozdziatu 2.2 pkt 1 lit. a i lit. e-f, 2.3, 2.4, 2.6 i 3.5;

2) Rozporzadzenie Ministra Funduszy i Polityki Regionalnej z dnia 7 listopada 2022 r. w sprawie
udzielania przez Polskg Agencje Rozwoju Przedsiebiorczosci pomocy finansowej w ramach
Programu Fundusze Europejskie dla Nowoczesnej Gospodarki 2021- 2027 (Dz. U. z 2022 .
poz. 2510), zwane ,rozporzadzeniem ws. udzielania przez PARP-FENG”;

3) Szczegbtowy Opis Priorytetéw Programu Operacyjnego Fundusze Europejskie dla Nowocze-
snej Gospodarki.

§2. Definicje i skroty

Uzyte w dokumencie definicje i skroty:

1)

2)

3)

Akcelerator (beneficjent) — podmiot, o ktérym mowa w art. 2 pkt 1 ustawy wdrozeniowej; w
ramach dziatania jest to podmiot dziatajgcy na rzecz rozwoju gospodarczego lub podmiot dzia-
tajgcy na rzecz innowacyjnosci, w szczegdlnosci poprzez oferowanie mikro- i matym przedsie-
biorcom dedykowanych programoéw opartych m.in. na wsparciu doradczym i mentorskim,
ktére ze wzgledu na indywidualny charakter majg na celu przyspieszenie procesu stworzenia
produktu (w tym ustugi) i ich komercjalizacji;

Indywidualny plan akceleracji — plan pracy akceleratora oraz Partnera biznesowego (jesli doty-
czy) z danym startupem, trwajacej nie dtuzej, niz 6 miesiecy od daty zawarcia umowy granto-
wej na realizacje dziatania Akceleracja, obejmujacy profesjonalne dziatania prowadzgce do
rozwoju produktu startupu, majgce na celu umozliwienie pilotazowego wdrozenia rozwigzania
startupu u Odbiorcy technologii (dotyczy sciezki ,,Akceleracja branzowa startupdéw z partne-
rem biznesowym lub publicznym (B2B/B2A)) i/lub pozyskanie kapitatu od Inwestora (dotyczy
$ciezki ,,Akceleracja startupdw z funduszem VC (inwestorska)”) i/lub przygotowanie startupu

IH

do ekspansji zagraniczne] (dotyczy sSciezki Akceleracja ,, Go Global”); opisany Szczegétowym bu-
dzetem indywidualnego planu akceleracji (BIPA) oraz Harmonogramem indywidualnego planu

akceleracji (HIPA);

Kamien milowy — zaplanowane, mierzalne, obserwowalne i mozliwe do udokumentowania
zdarzenie, niezbedne dla postepu indywidualnego planu akceleracji, ktérego wystgpienie



umozliwia podjecie dziatan zwigzanych z osiggnieciem nastepnego okreslonego Harmonogra-
mem indywidualnego programu akceleracji kamienia milowego lub (w przypadku koricowego
kamienia milowego) oznacza zakoniczenie Indywidualnego programu akceleracji;

4) Partner biznesowy — podmiot nawigzujgcy wspotprace ze startupem zaangazowany w realiza-
cje wiasciwych sciezek akceleracji, zainteresowany wdrozeniem rozwigzania startupu/dokona-
niem inwestycji kapitatowej; Partnerzy biznesowi w programie akceleracyjnym petnig funkcje:
Odbiorcéw technologii (np. duze lub $rednie przedsiebiorstwa, jednostki samorzadu teryto-
rialnego, jednostki sektora publicznego) lub Inwestoréw (np. fundusze inwestycyjne VC, sto-
warzyszenia aniotéw biznesu), w formie i zakresie okreslonych z Akceleratorem oraz startu-
pem; Partnerzy biznesowi dysponujg zasobami i potencjatem stuzgcym zwiekszeniu szans na
szybki rozwdj dziatalnosci startupdéw uczestniczacych w programie akceleracji, planowany ro-
dzaj zaangazowania parteréw biznesowych stuzy zwiekszeniu atrakcyjnosci oferty Wniosko-
dawcy w zakresie akceleracji dziatalnosci startupowej;

5) Startup (grantobiorca) — podmiot, o ktérym mowa w art. 41 ust. 3 ustawy wdrozeniowej, ktéry
jest uczestnikiem programu akceleracyjnego Smart UP.

§3. Wysokos¢ i cel grantu

1. Maksymalna warto$é grantu rozliczana na niniejszych zasadach w konkursie wynosi
200 000,00 zt per startup (stownie ztotych: dwiescie tysiecy) w przypadku akceleracji w ra-
mach Sciezki sector-agnostic oraz 400 000,00 zt per startup (stownie ztotych: czterysta tysiecy)
w odniesieniu do kazdego innego przypadku udzielenia pomocy finansowej w formie pieniez-

nej.

2. Kwota pomocy (wartos¢ grantu) udzielanej startupowi ustalana jest na podstawie kosztow
kwalifikowanych, ktérych niezbednos¢ i racjonalnos¢ wykazana przez startup na podstawie
danych rynkowych podlega weryfikacji i zatwierdzeniu akceleratora przed zawarciem umowy

0 powierzenie grantu.

3. Akcelerator w oparciu o umowe o powierzenie grantu udziela startupowi pomocy finansowej

w formie pienieznej:

a) celem zapewnienia startupowi niezbednych warunkdéw dla podjecia i rozwiniecia dziatal-
nosci biznesowej w Polsce (dotyczy dziatan Soft-landing Sciezki ,,Poland Prize”);

b) celem objecia startupu profesjonalnymi dziataniami prowadzgcymi do rozwoju produktu
startupu oraz dodatkowo umozliwienia pilotazowego wdrozenia rozwigzania startupu u
Odbiorcy technologii (dotyczy Sciezki ,Akceleracja branzowa startupdow z partnerem biz-
nesowym lub publicznym (B2B/B2A)) i/lub pozyskanie kapitatu od Inwestora (dotyczy



Sciezki ,,Akceleracja startupow z funduszem VC (inwestorska)”) i/lub przygotowanie star-
tupu do ekspansji zagranicznej (dotyczy $ciezki akceleracji ,,Go Global”).

4. Kwota pomocy, o ktérej mowa w ust. 2, okreslana jest w Szczegétowym budzecie indywidual-
nego planu akceleracji, stanowigcym zatgcznik do umowy o powierzenie grantu, ktéry pod-
lega zatwierdzeniu Akceleratora, wiasciwego Partnera biznesowego (jezeli dotyczy) oraz star-
tupu.

5. Harmonogram indywidualnego planu akceleracji, stanowigcy zatgcznik do umowy o powie-
rzenie grantu, przewiduje kamienie milowe, przy czym koncowy z kamieni milowych oznacza:

a) w przypadku Sciezki Akceleracja branzowa startupéw z partnerem biznesowym lub pu-
blicznym (B2B/B2A): co najmniej uzyskanie wynikéw walidacji przedmiotu rozwoju lub
jego kluczowych elementéw w srodowisku zblizonym do rzeczywistego, na podstawie kto-
rych podejmowana jest decyzja o mozliwosci dalszej wspdtpracy Odbiorcy (-6w) technolo-
gii ze startupem w oparciu o rozwijane rozwigzanie;

b) w przypadku $ciezki Akceleracja startupow z funduszem VC (inwestorska): uzyskanie wy-
nikdw biznesowych startupu zgodnie z umowa przedinwestycyjng (term sheet) zawarta
pomiedzy startupem a Inwestorem;

c) w przypadku sciezek niewymienionych w lit. a) i b): istotne zdarzenie potwierdzajgce roz-
woj biznesowy startupu optymalny z punktu widzenia charakteru $ciezki akceleracji oraz
indywidualnych potrzeb i mozliwosci startupu.

6. Osiggniecie kazdego z kamieni milowych okreslonych Harmonogramem indywidualnego planu
akceleracji (dalej jako HIPA) weryfikowane i dokumentowane jest przez Akcelerator zgodnie z
forma i na zasadach okreslonych w umowie o powierzenie grantu i na zasadach okre$lonych
w procedurach oraz Umowie o dofinansowanie Projektu.

§4. Koszty kwalifikowalne grantobiorcy

1. Koszty kwalifikowane obejmujg koszty:

a) dziatania Soft-landing, niezbedne do podjecia przez startup dziatalnosci biznesowej w Pol-
sce i poprzedzajgcego dziatania Akceleracji (dotyczy Sciezki akceleracji ,,Poland Prize”);

b) dziatania Akceleracja niezbedne do:
i) rozwoju produktu startupu lub
ii) pilotazowego wdrozenia rozwigzania startupu u Odbiorcy technologii lub

iii) pozyskania kapitatu od Inwestora lub



iv) przygotowania do ekspansji zagranicznej.

2. Koszty, o ktorych mowa w ust. 1a), nie mogg przekraczaé 20% kwoty przyznanego grantu i obej-
mujg w szczegolnosci koszty:

a) zakupu ustug ,konsjerza” — opiekuna startupu;
b) zakupu innych ustug niezbednych dla realizacji kamieni milowych akceleracji;

c) wynagrodzen pracownikéw startupu uczestniczgcych w realizacji dziatania Soft-landing; w
tym osdéb zaangazowanych na podstawie uméw cywilno — prawnych;

d) zakupu srodkéw trwatych;
e) zakupu wartosci niematerialnych i prawnych;
f) dziatan informacyjno-promocyjnych.

3. Koszty, o ktérych mowa w ust. 1b) obejmujg w szczegdlnosci koszty:

a) wynagrodzen pracownikéw startupu uczestniczgcych w realizacji indywidualnego planu
akceleracji, w tym oséb zaangazowanych na podstawie umoéw cywilno — prawnych;

b) zakupu ustug niezbednych dla realizacji kamieni milowych akceleracji;
c) zakupu srodkow trwatych;

d) zakupu wartosci niematerialnych i prawnych;

e) dziatan informacyjno-promocyjnych.

§5. Szczegétowy budzet indywidualnego programu akceleracji (BIPA)

1. Szczegdtowy budzet indywidualnego programu akceleracji stanowigcy zatgcznik do umowy
0 powierzenie grantu przedstawia kalkulacje wydatkow pojedynczego startupu niezbednych
dla osiggniecia kamieni milowych okreslonych w HIPA.

2. Kalkulacja, o ktérej mowa w ust. 1, uwzglednia wytgcznie wydatki spetniajgce ogdlne warunki
kwalifikowalnosci okreslone w Wytycznych kwalifikowalnosci, tj. niezbedne, zasadne i rzetelnie
oszacowane w odniesieniu do kazdego indywidualnego programu akceleracji.

3. Oszacowania kazdego wydatku przedstawionego w budzecie startup dokonuje i dokumentuje
na podstawie obiektywnych informacji, w szczegdlnosci danych statystycznych lub cen rynko-
wych.



4. Celowos$¢, racjonalnosc i efektywnosé wydatkow ujetych w budzecie podlega starannej wery-
fikacji Akceleratora na podstawie wystandaryzowane;j listy kontrolnej i zatwierdzeniu przez
Akcelerator oraz wiasciwego Partnera biznesowego (jesli dotyczy).

5. Akcelerator powinien dysponowa¢ dokumentacjg potwierdzajgcg przeprowadzenie przez star-
tup szacowania, o ktérym mowa w ust. 3.

§6. Harmonogram indywidualnego planu akceleracji (HIPA)

1. Harmonogram indywidualnego planu akceleracji, stanowigcy zatgcznik do umowy o powierze-
nie grantu, przedstawia kamienie milowe akceleracji danego startupu wraz z planowanymi
terminami ich osiagniecia.

2. Dla kazdego kamienia milowego powinien by¢ przypisany co najmniej jeden wskaznik odzwier-
ciedlajacy istote danego kamienia milowego wraz z okre$long wartoscig docelowg wskaznika.

3. Wszystkie wskazniki uwzglednione w HIPA powinny by¢: konkretne, mierzalne, dostepne, rea-
listyczne, okreslone w czasie i mozliwe do udokumentowania.

4. Wskaznik (lub ich zestaw) przypisany dla konkretnego kamienia milowego powinien zapewnic
ustalenie stopnia realizacji kamienia milowego.

5. Harmonogram indywidualnego planu akceleracji okresla metode i dokumenty stanowigce
podstawe weryfikacji wskaznikéw danego kamienia milowego.

6. Akcelerator zapewnia jednolitg, wystandaryzowang metode weryfikacji wskaznikéw stano-
wigca element Sciezki audytu niezbednej w odniesieniu do kazdego indywidualnego programu
akceleracji.

§7. Realizacja BIPA i HIPA

1. Realizacja poszczegdlnych kamieni milowych jest dokumentowana poprzez podpisanie proto-
kotu odbioru kamienia milowego przez startup, Akcelerator i Partnera Biznesowego (jesli do-

tyczy).

2. Akcelerator potwierdza weryfikacje osiggniecia kamienia milowego na sporzgdzonym w tym
celu wystandaryzowanym formularzu, w ktédrym okresla zakres i sposéb weryfikacji osiggnie-
cia kamienia milowego.

3. W przypadku, gdy startup nie udokumentuje realizacji ktdregokolwiek z kamieni milowych na
zasadach i w terminie wynikajgcych z HIPA, wyptata grantu przez akcelerator zostaje wstrzy-
mana.



10.

Grant na rzecz startupu wyptacany jest w transzach, w formie zaliczek lub refundacji wydat-
kéw startupu.

Pierwszg transze zaliczki startup moze otrzymac po zawarciu umowy o powierzenie grantu, na
zasadach wynikajgcych z umowy o powierzenie grantu, w kwocie nieprzekraczajgcej 40%
kwoty przyznanego grantu.

Kolejne zaliczki, jesli przewidziane, przekazywane sg pod warunkiem rozliczenia przez startup
co najmniej 70% kwoty wczesniej otrzymanych zaliczek, z zastrzezeniem ust. 3.

Wydatki poniesione przez startup ze srodkdéw grantu rozliczane sg przez Akcelerator na pod-
stawie zestawienia dokumentéw ksiegowych poniesionych wydatkéw przedstawianego przez
startup. Startup zobowigzany jest zapewni¢ Akceleratorowi wglad do dokumentacji dotycza-
cej poniesionych wydatkéw, w tym dokumentacji dotyczgcej przeprowadzonych w projekcie
zakupow. Akcelerator kontroluje wydatki grantobiorcy wykazane w zestawieniu w oparciu

o dokumentacje ksiegowg (faktury lub dokumenty o réwnowaznej warto$ci dowodowej) po-
twierdzajaca poniesienie wydatkow uwzglednionych w zestawieniu wydatkéw, na zasadach
okreslonych w procedurach oraz Umowie o dofinansowanie Projektu. Zestawienie wydatkow
zawiera co najmniej: nr dokumentu ksiegowego, date jego wystawienia oraz kwote
netto/brutto, opis wydatku i przyporzadkowanie do wtasciwej pozycji BIPA, date zapfaty.

W przypadku, gdy kwota grantu wynikajaca z przedstawionego zestawienia wydatkow jest
nizsza niz kwota przekazanej zaliczki, Akcelerator pomniejsza kolejng zaliczke na rzecz star-
tupu o powstatg réznice albo startup dokonuje zwrotu niewydatkowanej cze$ci otrzymanej
zaliczki w terminie okreslonym w umowie o powierzenie grantu.

Zmiany w Harmonogramie indywidualnego planu akceleracji w odniesieniu do jednego lub
wiecej kamieni milowych w zakresie:

a) planowanego terminu ich osiggniecia;

b) nazwy i/ lub wartosci docelowej jednego lub wiecej wskaznikow wtasciwych dla danego
kamienia milowego

mozliwe sg wytgcznie przed uptywem terminu wskazanego dla danego kamienia milowego w
Harmonogramie, za zgodg Akceleratora oraz wtasciwego Partnera biznesowego (jesli doty-

czy).

Zmiany, o ktérych mowa w ust. 9:

a) odbywajg sie w formie aneksu do umowy o powierzenie grantu i wymagajg zatwierdzenia
przez Akceleratora oraz wtasciwego Partnera biznesowego (jesli dotyczy);
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b) nie mogg narusza¢ warunkéw programu akceleracji okreslonych w Kryteriach wyboru pro-
jektow dziatania Startup Booster Poland (Smart UP).

11. Indywidualny plan akceleracji w uzasadnionych przypadkach moze zosta¢ jednokrotnie cza-
sowo wstrzymany, co oznacza zatrzymanie dziatan akceleracyjnych opisanych w Harmonogra-
mie indywidualnego programu akceleracji i wstrzymanie biegu terminu zakonczenia pro-
gramu.

12. Okolicznosci, o ktédrych mowa w ust. 11, regulowane sg w formie aneksu do umowy o powie-
rzenie grantu i wymagajg zatwierdzenia przez Akceleratora oraz wtasciwego Partnera bizneso-
wego (jesli dotyczy).

§8. Kontrola projektow

1. Akcelerator na podstawie umowy o powierzenie grantu dysponuje prawem do prowadzenia
dziatan kontrolnych wobec startupu w zakresie przewidzianym umowg o przekazanie grantu i
zgodnie z umowa o dofinansowanie projektu Smart UP.

2. Akcelerator oraz grantobiorca zobowigzani sg do udostepnienia upowaznionym instytucjom
wszelkich dokumentéw, na podstawie ktdrych mozliwa bedzie weryfikacja realizacji poszcze-
golnych indywidualnych programéw akceleracji, jak rowniez prawidtowosci przyznanej i
udzielonej startupom pomocy finansowej w formie pienieznej.



	Zasady rozliczania grantów udzielonych grantobiorcom w projektach
	Smart UP - Startup Booster Poland
	Fundusze Europejskie dla Nowoczesnej Gospodarki 2021-2027
	§1. Regulacje prawne
	§2. Definicje i skróty
	§3. Wysokość i cel grantu
	§4. Koszty kwalifikowalne grantobiorcy
	§5. Szczegółowy budżet indywidualnego programu akceleracji (BIPA)
	§6. Harmonogram indywidualnego planu akceleracji (HIPA)
	§7. Realizacja BIPA i HIPA
	§8. Kontrola projektów

